VIRGINIE PIERRE, PIERREGLAS

Een eeuw glashelder

Pierreglas, een kleine kmo uit Vilvoorde, maakt technisch glas op maat. Proefbuisjes
bijvoorbeeld voor de farmaceutische sector, maar ook veel moeilijker werk. Honderd jaar
vakmanschap ligt achter de rug, en de vijfde generatie treedt aan. “De grootste uitdaging
is de kennis van mijn vader en grootvader omkneden tot een modern en sterk bedrijf”,
zegt Virginie Pierre, die samen met haar zus de toekomst van het bedrijf verzekert.

Honderd jaar geleden begon de Eerste Wereldoorlog,

en dat zullen we geweten hebben. In alle media wordt
aandacht geschonken aan die eerste wereldbrand.

Maar wat betekende die ‘groote oorlog’ voor het bedrijfs-
leven? Viel de economie plat? Werd er nog ondernomen?

~ Vokatribune zocht en vond twee vennootschappen die
# in 1914 werden opgestart: een glasblazersbedrijf en een
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Haar visie op de toekomst? Die is glashelder.

Kwaliteit en nauwkeurigheid zijn het handelsmerk van Pierre-
glas. Tot in Rusland staat het bedrijf er om bekend. Er wordt
dan ook met veel precisie aan gewerkt. Met zes zijn ze: vader,
moeder, Virginie en haar zus, en twee medewerkers. Makkelijk
is het niet. Machinebouwers voor een glasblazerij zijn zeld-
zaam, opleidingen in ons land zijn er al helemaal niet meer.
Creatief zijn is dus de oplossing. Dat doen ze bijvoorbeeld door
machines voor metaalbewerking aan te kopen, en ze nadien
aan te passen: een diamantkop erop, watertoevoer eraan. Van
alles wat ze maken nemen ze video’s op. De databank voor de
toekomst groeit zo flink aan.

De temperatuur stijgt tijdens ons gesprek. Buisjes draaien of
randjes afbranden, het vergt een enorme hitte. Nu volstaan
handschoenen, maar bij — letterlijk — volle gas gaan de
beschermende kledingstukken aan.

Er is ook een koud atelier. Daar ligt de voorraad aan glazen
buizen en platen. En daar worden ook de koude operaties
gedaan: zagen, slijpen, graveren, ijken, soms wat coaten. Vader
maakt bij ons bezoek glazen lusterkappen en hij verplaatst de
grote, zware stukken. Moeder draait kleine glazen reageer-
buisjes, die heel precies van afmetingen moeten zijn. ljking op
maat, heet dat. De toleranties zijn beperkt.

ENERGIE

Minder beperkt is de kostprijs van alle energie. Glas bewerken
vraagt veel brandstof. Elektriciteit, vloeibaar gas, propaan,
zuurstof... Bij de vrijmaking van de energiemarkt is het bedrijf
op zoek gegaan naar de meest interessante leverancier.
Toch blijft energie de grootste kostenfactor. Zelf elektriciteit
opwekken is geen optie, daarvoor zijn de volumes te klein.
Maar wassen en koelen gebeurt met regenwater, en de warmte
wordt gerecupereerd.

Vroeger was het wel even anders. Virginies grootvader maakte
voor de Tweede Wereldoorlog nog andere dingen: alle flessen,
pipetten, rengeerbuisjes waren toen nog in glas. PET en plas-
tic hebben dat grotendeels overgenomen. Grootvader deed
geen maatwerk. Virginie kan het weten, want ze is zelf in de
werkplaats opgegroeid. Grootvader had er zelfs een schommel
geinstalleerd voor de kleinkinderen. Zelf verzekerde ze zich dat
ze nooit in het bedrijf zou werken. Maar op school leerde ze
tal van ideeén waarvan ze dacht: ‘Als we dat nu eens zouden

proberen.’ De stap was snel gezet. Virginie studeerde handels-
wetenschappen, dat helpt voor de commerciéle en administra-
tieve zaken. Ze kreeg ook steun van PLATO, het lerend netwerk
van Voka dat het kmo-bedrijfsbeleid helpt professionaliseren
door managementvaardigheden te verbeteren.

“De grootste uitdaging is de kennis
door te geven” Virginie Pierre

Toch blijven de regels en bergen papier een struikelblok. “Als
klein bedrijf onderga je wat de overheid oplegt. Bij sommige
maatregelen vraag ik me af of die mensen wel al ooit eens in
een onderneming zijn geweest. De afschaffing van de proefpe-
riode begrijp ik niet. Dat verhoogt de drempel om mensen aan
te werven.” De grootste klant bestelt in Vilvoorde maatbekers.
Er bestaan standaardmaatbekers, maar de voet daarvan is
niet viak genoeg. Voor Pierreglas zijn dat grote hoeveelheden.
Chemiegroepen als Solvay hadden vroeger hun eigen glas-
werkplaats. Nu komen ze naar Pierreglas. De klanten zijn altijd
industrie: universiteiten, onderzoekslaboratoria, RED-afdelin-
gen, aromatherapie, zonne-energie, farmacie...

De honderdjarige verjaardag wordt gevierd met een aantal

workshops. Gezinnen van de medewerkers en klanten kunnen
dan de machines zien en testen. = www._pierreglas.be
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